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O QUEE
MARKETING
DIGITAL

Marketing digital € o conjunto de
estratégias e a¢des realizadas no
ambiente online para promover produtos,
servicos ou marcas. Ele utiliza ferramentas
como redes sociais, anuncios pagos, e-mail
marketing, SEO (otimiza¢ao para motores
de busca), sites e blogs para alcancar e
engajar publicos especificos. O objetivo
principal é atrair, converter e fidelizar
clientes de forma mais eficiente,
aproveitando a ampla conectividade e as
possibilidades de mensuracao de
resultados que o mundo digital oferece.
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NEGOCIO
ONLINE

Criar um negocio online pode seguir
duas principais vertentes, dependendo
de suas habilidades, interesses e do
publico que vocé deseja alcancar. Ambas
oferecem oportunidades Unicas para
gerar renda no ambiente digital:

® OFERECER
SERVICOS

® VENDER
PRODUTOS
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OFERECER
SERVICOS

ONLINE

Essa vertente envolve prestar servigos diretamente para
clientes, utilizando plataformas digitais para encontrar e
atender seu publico. Exemplos incluem:

Servicgos Criativos: Design grafico, edicdo de videos,
redacao, fotografia ou marketing digital.
Consultorias e Mentorias: Orientacdes
personalizadas em areas como carreira, financas,
saude ou negdcios.

Freelance Técnico: Desenvolvimento de sites,
programacao ou suporte técnico.

e Aulas Online: Ensinar idiomas, musica, ou

habilidades técnicas em plataformas como Zoom,
Hotmart ou Udemy.

Vantagens:

Baixo custo inicial, ja que vocé oferece suas
habilidades.

Flexibilidade para adaptar os servi¢os as
necessidades do cliente.

Relacionamento direto com o publico.

Desafios:

Depender do tempo pessoal para entregar servicos.
Necessidade de construir autoridade e confianca no
mercado.
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VENDER PRODUTOS
E INFOPRODUTOS
ONLINE

Essa vertente foca na criacdo ou revenda de itens fisicos,
digitais ou educacionais. Exemplos incluem:

* Produtos Fisicos: Roupas, acessorios, itens
personalizados ou produtos de nicho vendidos em
plataformas como Shopify, Shopee ou Mercado Livre.

¢ Infoprodutos: E-books, cursos online, planilhas,
templates ou guias, que podem ser vendidos
repetidamente sem custo de reposicao.

» Afiliados: Promover produtos de terceiros e ganhar
comissao por cada venda realizada.

Vantagens:

e Possibilidade de escala, especialmente com
infoprodutos que ndao exigem estoque.
Diversidade de modelos de vendas, como
assinaturas, bundles e promocdes.
Automatizacdo possivel através de plataformas
como Hotmart, Amazon e outros.

Desafios:
e Criar produtos de qualidade que atendam as
demandas do publico.
* |nvestimento inicial maior (no caso de produtos
fisicos ou desenvolvimento de cursos).
¢ Concorréncia alta em muitos nichos.
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COMO
COMBINAR AMBAS
AS VERTENTES

Vocé pode oferecer servicos como porta de entrada e,
com o tempo, criar produtos ou infoprodutos para
escalar seu negocio. Por exemplo:

* Um designer grafico pode oferecer servigos
personalizados enquanto cria templates ou
cursos de design.

e Um consultor pode vender e-books ou cursos
sobre o tema que atende nos servigos individuais.

Essa abordagem hibrida diversifica sua renda e permite
crescer de forma estruturada no mercado online.
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COMO
COMECAR?

Comece aos poucos. Comecar aos poucos € uma
estratégia inteligente para fazer uma transicdo suave da
sua carreira atual para o mundo online. Vocé pode iniciar
dedicando algumas horas do seu tempo livre para
explorar e estruturar seu negdcio digital, como criar um
portfélio, aprender novas ferramentas ou testar ideias
de produtos e servicos. Isso permite que vocé construa
experiéncia, confianca e uma base de clientes sem abrir
mao da estabilidade financeira do seu trabalho atual.
Com o tempo, conforme seu negdcio cresce, vocé pode
aumentar o investimento de tempo e recursos, até estar
pronto para fazer a transicdo completa com seguranca e
sustentabilidade.

VEJA DICAS
A SEGUIR
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Escolha um Nicho Alinhado ao
Seu Conhecimento ou Interesse
Identifigue algo que vocé saiba
fazer ou goste, como vender
produtos, criar infoprodutos ou
prestar servicos, e escolha um
nicho especifico no mercado
digital.

Reserve Tempo no Seu Dia
Dedique algumas horas apos o
trabalho ou nos finais de semana
para planejar e iniciar seu negdcio.
A consisténcia € mais importante
do que a quantidade de tempo
investida no inicio.

Pesquise o Mercado e Seu
Publico-Alvo

Descubra quem sao as pessoas
interessadas Nno que vocé quer
vender e entenda suas
necessidades e onde elas estao
online (Instagram,
marketplaces, etc.).
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Comece Com Pouco
Investimento

Utilize ferramentas gratuitas ou
de baixo custo, como redes
sociais para divulgacao,
plataformas de e-commerce
acessiveis ou até mesmo Google
Forms para capturar leads.

Crie uma Presenca

Online Inicial

Monte um perfil profissional no
Instagram, Facebook ou TikTok,
ou crie uma loja simples no
Shopee, Mercado Livre ou Etsy,
dependendo do que vocé quer
vender.

Ofereca Produtos ou Servicos
em Pequena Escala

Comece com poucos itens ou
atendendo poucos clientes para
testar sua ideia, entender a
demanda e ajustar sua
estratégia antes de expandir.
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Aprenda Marketing

Digital Basico

Estude sobre SEO, andncios no
Facebook ou Google, e producao
de conteudo para atrair clientes
sem precisar gastar muito. Ha
cursos gratuitos ou tutoriais no
YouTube para comecgar.

Reinvista os Primeiros Lucros
Use os ganhos iniciais para
melhorar sua estrutura, como
criar um site, investir em
equipamentos ou melhorar sua
presenca online.

Valide Suas Ideias Antes

de Sairdo CLT

Teste seu negocio e vejase ele é
lucrativo e sustentavel antes de
deixar seu emprego fixo. Busque
criar uma renda consistente que
cubra suas despesas basicas.
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Crie um Plano de Transicao
Financeira

Junte uma reserva financeira
equivalente a pelo menos 6
meses de despesas antes de
sair do emprego, para garantir
seguranca enguanto seu
negaocio cresce.

Considere Trabalhar Meio
Periodo no CLT (Se Possivel)
Quando o negdcio comecgar a
ganhar tracao, avalie se pode
reduzir sua carga horaria no
emprego atual para dedicar
mais tempo ao seu negdcio.

— Nao Tenha Pressa, Tenha
m:‘_" /$> g Planejamento
E@Mﬁ Lembre-se de que a transi¢ao
=) LA e -V €& um processo gradual. Com
?‘“ paciéncia e organizacao, vocé
E pode migrar para o digital sem
grandes riscos.
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FIQUE DE OLHO
EM NOSSAS AULAS

Vocé concluiu apenas a primeira aula e veja
guanta coisa aprendeu, entdo acompanhe
a playlist completa em nosso canal do
youtube pra sempre ir se atualizando.

ACESSAR A PLAYLIST
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https://www.youtube.com/playlist?list=PLIEcy5dmpE9tzh7JRwTiSnAPo0v8bB51D
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TREINAMENTOS
ADICIONAIS

Conheca os treinamentos adicionais
gue recomendamos para acelerar
seu crescimento.

NOVA PROFISSAO

N

TRAFEGO PAGO
PLAY
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https://go.hotmart.com/Q66985424S?ap=ea95
https://go.hotmart.com/Q97225834J
https://go.hotmart.com/Q97225834J
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