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O marketing digital e suas estratégias
podem parecer um pouco assustadores
no começo, especialmente com tantos
termos e conceitos novos. Mas não se
preocupe! Para ajudar você a se
familiarizar, criei uma pequena lista com
algumas das principais estratégias de
marketing digital e uma breve explicação
de cada uma. O objetivo é simplificar o
entendimento e mostrar como essas
técnicas podem ser usadas para atrair,
engajar e converter clientes no ambiente
online. Vamos lá?
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Marketing de Conteúdo
É uma estratégia que consiste em criar e
compartilhar materiais relevantes, como artigos,
vídeos, e-books ou posts em redes sociais, com o
objetivo de atrair, engajar e converter clientes. O
foco está em resolver problemas ou responder
dúvidas do público, criando um relacionamento
de confiança.

Anúncios Pago por Clique (PPC)
Essa estratégia envolve pagar para exibir anúncios
em plataformas como Google Ads ou redes sociais,
sendo cobrado apenas quando alguém clica no
anúncio. É uma forma rápida e eficaz de alcançar
pessoas interessadas em produtos ou serviços
específicos.

Email Marketing
Consiste no envio de e-mails personalizados para
listas de contatos, com o objetivo de nutrir
relacionamentos, informar sobre ofertas ou
novidades e gerar vendas. É uma ferramenta
poderosa por ser direta e altamente
personalizável.
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Redes Sociais
O uso de plataformas como Instagram, Facebook
e TikTok para interagir com o público, criar
conteúdo envolvente e promover produtos ou
serviços. As redes sociais permitem criar uma
conexão mais próxima com a audiência e
aumentar a visibilidade da marca.

Criação de Blogs Nichados
São blogs focados em temas específicos, como
saúde, tecnologia ou viagens. Eles atraem um
público-alvo bem definido, ajudando a construir
autoridade no assunto e gerar tráfego qualificado
para produtos ou serviços relacionados.

SEO (Otimização para Motores de Busca)
SEO é o conjunto de técnicas usadas para
melhorar o posicionamento de sites e conteúdos
nas páginas de busca, como o Google. Isso
aumenta a visibilidade e atrai tráfego orgânico, ou
seja, visitantes sem custo por clique.

DAVIDNELLMKT

NEGÓCIOONLINE



YouTube e Vídeo Marketing
Envolve a criação de vídeos educativos,
promocionais ou de entretenimento em
plataformas como YouTube. É uma maneira eficaz
de engajar o público com conteúdo visual e atrair
clientes de forma criativa e memorável.

Marketing de Influência
Essa estratégia utiliza influenciadores, pessoas
com grande alcance nas redes sociais, para
promover produtos ou serviços. É eficaz porque o
público confia nas recomendações desses
criadores de conteúdo.

Promoções em Fóruns e Comunidades
Participar de fóruns ou comunidades online para
divulgar produtos, responder dúvidas e se
posicionar como especialista em determinado
assunto. É uma abordagem direta e genuína para
alcançar um público específico.
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Marketing por WhatsApp ou Telegram
Usa esses aplicativos de mensagens para criar
listas de contatos e enviar conteúdos, promoções
ou novidades diretamente para o público. É uma
comunicação rápida e acessível, que pode gerar
engajamento imediato.

Marketing de Comparação de Produtos
Envolve apresentar as vantagens de um produto
em relação a outros disponíveis no mercado. Isso
ajuda os clientes a tomarem decisões informadas
e pode destacar o diferencial de sua oferta.

Estratégias de Remarketing
Consiste em exibir anúncios direcionados para
pessoas que já visitaram seu site ou interagiram
com seus conteúdos, mas não concluíram a
compra. É uma forma de relembrar e incentivar o
cliente a finalizar a transação.
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Ofertas com Cupons ou Descontos
Oferecer promoções, cupons de desconto ou
vantagens exclusivas é uma maneira de atrair
novos clientes e incentivar compras rápidas,
especialmente em campanhas sazonais ou
lançamentos.

Criação de Landing Pages Personalizadas
São páginas específicas criadas para
promover um único produto, serviço ou
oferta. Seu objetivo principal é converter
visitantes em leads ou clientes, com um
design simples e chamadas para ação claras.

Parcerias com Outros Afiliados
Trabalhar com outros afiliados permite que
eles promovam seus produtos em troca de
uma comissão por venda. Essa colaboração
amplia o alcance da marca e pode trazer
novos clientes de forma eficaz.
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ACESSAR A PLAYLIST

NEGÓCIOONLINE

Não se assuste, você não precisa
aprender e memorizar tudo de uma vez.
Uma combinação simples de duas ou
três estratégias já pode garantir boas
vendas.

Espero que você esteja gostando do
nosso conteúdo! Ainda há muita coisa
nova pela frente. Então, acompanhe a
playlist completa em nosso canal no
YouTube para se manter sempre
atualizado.

ISSO É SÓ
O COMEÇO

https://www.youtube.com/playlist?list=PLIEcy5dmpE9tzh7JRwTiSnAPo0v8bB51D
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Conheça os treinamentos adicionais
que recomendamos para acelerar
seu crescimento.

TREINAMENTOS
ADICIONAIS
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NOVA PROFISSÃO

TRAFEGO PAGO
PLAY

https://go.hotmart.com/Q66985424S?ap=ea95
https://go.hotmart.com/Q97225834J
https://go.hotmart.com/Q97225834J
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